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Ser creativos para posicionarse en el mercado.
Este trimestre el Centro de emprendedores ofrece una amplia variedad de 
cursos y talleres para poner en marcha, consolidar empresas o, simple-
mente, para profundizar en algún área de actividad que necesita ser refor-
zada.

Durante los meses de enero, febrero y marzo, se van impartir cursos que se 
van a centrar especialmente en la innovación y en el análisis de distintos 
enfoques para la resolución de problemas: de esta forma, podrás asistir a 
ponencias sobre creatividad como herramienta estratégica de la empresa; 
alternativas innovadoras para la gestión del dinero o tendrás la oportuni-
dad de conocer qué es el 'método anfitrión'.

En este primer trimestre, continúan las actividades de dos sectores clave 
de la economía local, como son el sociosanitario (que desarrollará la parte 
final de su programa de talleres centrándose en los objetivos de la mejora 
de la eficiencia y orientación al mercado) y el de internacionalización, que 
avanza más contenidos para dotar a las empresas de una estructura y un 
plan de trabajo que les permita consolidarse en mercados exteriores.

Se tratan herramientas gratuitas que se están convirtiendo en standares 
de uso para profesionales: su gratuidad no es obstáculo para que puedan 
ofrecer grandes prestaciones, por lo que volveremos a hablar de Google-
Drive, Linkedin y creación de páginas web.

Una acción formativa que se consolida cada vez más son los cursos de 
creación de empresas y puesta en marcha de empresas, que reúnen a 
todas aquellas personas que o bien tienen intención inminente de arrancar 
un negocio o bien tienen una idea que necesita ser dotada de forma y es-
tructura: este curso responde a ambas necesidades.
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 DÍA 14. 10-13 h.
LA MEJOR HERRAMIENTA: CONOCERTE. 
Imparte: Luisa Iborra. Lda. en Psicología. Te-
rapeuta. Formadora y Orientadora Laboral.

 DÍA 4. 10-13 h.
LA GESTIÓN DEL FRACASO PARA LOGRAR 
CONVERTIRLO EN ÉXITO. Imparte: Alfredo 
Muñoz. Experto en Desarrollo Personal. 
Creador de EmpleHabilidad & Co.

 DÍA 18. 9.30-13.30 h.
CAMBIA TU DESAYUNO Y MEJORA TUS FI-
NANZAS. Imparte: Rolando Segovia. Experto 
en posicionamiento y fundador de empre-
sas online.

 DÍA 4. 10-13 h.
ACTUALIZACIÓN TRIBUTARIA SOBRE LA RE-
FORMA FISCAL. Imparte: Víctor Perona Sevi-
lla. Técnico de Hacienda Delegación Alican-
te. Organiza: Colegio Gestores Administrati-
vos de Alicante.

 DÍA 13. 9.30-13.30 h.
EL SPA EN EL TRABAJO. Imparte: Ana Gonzá-
lez. Marna Coaching & Training. Coach Eje-
cutivo, Empresarial y Resolutivo.

 DÍA 25. 18-21 h.
CINEFÓRUM EMPRESARIAL: HULA GIRLS. 
Modera: Antonio Martínez Puche. Profesor titu-
lar del Dpto. de Geografía Humana de la UA.

 DÍAS 26 y 27. 9.30-13.30 h.
¿SABEMOS QUÉ ES LA CALIDAD EN LA ATEN-
CIÓN AL CLIENTE? Imparte: Silvia Fernández 
Regé. Consultoría en Sistemas de Gestión 
de Calidad, Medio Ambiente y Prevención 
de Riesgos Laborales.

 DÍAS 24 y 25. 10-13.30 h. / 9.30-14 h.
TALLER CREA TU EMPRESA. Imparten: Técni-
cos de la Agencia Local y Jovempa. Colabora: 
Hob Asesores, Norvamed Asesores SL.

 DÍAS 31 MARZO y 1 ABRIL. 9.30-13.30 h.
LA CREATIVIDAD COMO HERRAMIENTA ES-
TRATÉGICA DENTRO DE LA EMPRESA. 
Imparten: Ana León. Especialista en MK y De-
sarrollo de Negocio. Y Carmen Murcia, Profe-
sora de Personal Branding en Escuela de Es-
tudios Universitarios del Real Madrid.

 DÍA 6. 10-12 h.
EL MÉTODO ANFITRIÓN. Convierte la compe-
tencia en irrelevante sabiendo cómo MARCAR 
la diferencia. Imparte: Daniel Ibáñez. Especia-
lizado en e-Xperiencia de venta, éxito.

 DÍA 11. 10-13 h.
GESTIÓN CREATIVA DEL DINERO: cómo reducir 
costes y aumentar tus ingresos. Imparte: Anahí 
Castro. Directora de ACT AND FLY Ltd.

 DÍA 2O. 9.30-13.30 h.
LINKEDIN: uso estratégico del perfil. Busca 
tus clientes. Imparte: Marisa Picó. Formado-
ra en Linkedin y  en Oratoria para profesio-
nales.

 Del 23 al 27. 9.30-14 h.
DE LA IDEA A LA PUESTA EN MARCHA. 
Imparten: Técnicos de la Agencia Local y 
Jovempa. Colaboran: Grupo Antón, Despa-
cho López Giménez Torres, Mutua Laboral 
Asepeyo, Hob Asesores, Orizon, Forlopd 
Consulting SA, Redpymed.

 DÍA 6. 9.30-13.30 h.
USO DE GOOGLE DRIVE. Trabajo colaborativo.  
Imparte: Luís Tomás Escolar. Fundador de Bits 
& Chips, formación en contenidos digitales.

 DÍA 1O. 9.30-13.30 h.
EN LOS NEGOCIOS SE PESCA CON RED. 
Imparte: José Ramón Gonzálvez. Socio fun-
dador de Solutions Inside.

 DÍAS 11 y 12. 10-13 h.
¿REALMENTE CREES QUE TU INFORMACIÓN 
EMPRESARIAL ESTÁ SEGURA EN LA RED? La 
seguridad informática, en la nube y en RRSS.
Imparte: Ángel de la Riva. Consultor y forma-
dor en la Asociación Creamos Valor.

 DÍA 16. 9.30-13.30 h.
GESTIÓN DEL TIEMPO. 
Imparte: Carlos Sogorb. Responsable Co-
mercial en Telefónica España S.A. Colabo-
ra: ESUMA.

 DÍA 29. 10-13 h.
CÓMO TRABAJAR CON 4 GENERACIONES 
JUNTAS. LAS ORGANIZACIONES DEL 
FUTURO. Imparte: Guillermo Asensio. Crea-
dor del método "Key Jumper”.

 DÍA 3O. 9.30-12.30 h.
BUSINESS ENGLISH DAY: Overcome the fear 
of speaking English. Speaker: Ana González. 
Executive and Business coach. President of 
Toastmasters Alicante Speakers Club.

 DÍAS 27 y 28. 10-13.30 h. / 9.30-14 h.
TALLER CREA TU EMPRESA. Imparten: Técni-
cos de la Agencia Local y Jovempa. Colabora: 
Hob Asesores.

 DÍA 13. 11-14 h.
TALLER PROYECTO 
INTERNACIONALIZACIÓN: 
Ferias Internacionales: principales lecciones. 
Imparte: Jose Ramón Gonzálvez. Solutions 
Inside.

 DÍA 3. 11-14 h.
TALLER PROYECTO 
INTERNACIONALIZACIÓN: Gestión 
de recursos humanos en el ámbito internacio-
nal. Imparte: Miriam Campuzano. HS Asesores.

 DÍA 17. 11-14 h.
TALLER PROYECTO 
INTERNACIONALIZACIÓN:
Storytelling para la internacionalización de 
empresas. Imparte: José Vera. ICEX.

 DÍA 3. 11-14 h.
TALLER PROYECTO INTERNACIO-
NALIZACIÓN: Claves para la reali-
zación óptima de ventas y acuerdos trans-
fronterizos. Imparte: Juan Pablo Migallón. 
Nogmalegal.

 DÍA 1O. 11-14 h.
TALLER PROYECTO INTERNACIO-
NALIZACIÓN: Fiscalidad Internacio-
nal. Imparte: Noelia Hernández. HS Asesores.

 DÍA 2O. 11-14 h.
TALLER PROYECTO 
INTERNACIONALIZACIÓN: 
Venta on-line en el contexto internacional y 
otras herramientas tecnológicas para la in-
ternacionalización.
Imparte: Carlos Ruíz. Datanet Consultores.

 DÍA 15. 11-14 h.
TALLER PROYECTO SOCIOSANI-
TARIO: Gestión del talento en el 
sector sociosanitario. Imparte: Miriam Cam-
puzano. HS Asesores.

 DÍA 22. 11-14 h.
TALLER PROYECTO SOCIOSANI-
TARIO: Responsabilidad Social 
Sociosanitaria. Imparte: Instituto de Innova-
ción y Desarrollo de la Responsabilidad Social 
Sociosanitaria. INIDRESS.

 DÍA 5. 11-14 h.
TALLER PROYECTO SOCIOSANI-
TARIO: Innovación Sistemática. 
Imparte: Ángel Alba. HS Asesores.

 DÍA 19. 11-14 h.
TALLER PROYECTO SOCIOSANI-
TARIO: Storytelling – HCE-HIS 
(Florence) con indicadores hospitalarios.
Imparte: Carlos Ruíz. Datanet Consultores.

 DÍA 5. 11-14 h.
TALLER PROYECTO SOCIOSANITA-
RIO: Oferta de servicios y productos 
innovadores para la mejora de la competitivi-
dad de la PYME en el sector sociosanitario. Im-
parte: José Abelló. Soporte Vital Avanzado.

 DÍA 12. 11-14 h.
TALLER PROYECTO SOCIOSANI-
TARIO: Turismo sanitario – nuevos 
mercados de pacientes. Imparte: Marisa Gon-
zález Cabañero. Deloitte.

 DÍAS 21 y 23. 9.30-13.30 h.
CREACIÓN DE PÁGINAS WEB. 
Imparte: Rolando Segovia. Experto en posi-
cionamiento y fundador de empresas 
online.


