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PROGRAMA DE ACTIVIDADES

enero / febrero / marzo / abril 2016

CENTRO DE EMPRENDEDORES
DE LA AGENCIA LOCAL DE ALICANTE

NUEVA PROGRAMACIÓN DEL CENTRO DE EMPRENDEDORES 2O16
La formación del Centro de Emprendedores te ofrece los contenidos 
más útiles y actuales para desarrollar el proyecto que tienes en mente.  
También si tu empresa ha comenzado a funcionar y necesitas conoci-
mientos y herramientas sobre gestión, financiación, ventas, etc.  

Se celebrarán más de 50 actividades, seguro que encuentras la que 
más te interesa entre los itinerarios Emprendimiento (gracias al que 
podrás pasar de una idea a crear tu empresa), Gestión (que te enseña-
rá a conocer el entorno social y distintos trámites que cumplir), Finan-
ciación (también en sus modalidades más innovadoras) y Ventas 
(donde aprenderás a negociar, medir, fidelizar y, por supuesto, vender).

Además cuentas con un itinerario muy innovador: Invat·tur Emprende, 
el curso destinado a que tu proyecto turístico rompedor pueda desarro-
llarse y ponerse en marcha.

ACREDITA TU FORMACIÓN
Si asistes al menos a 20 horas de alguno de los Itinerarios que confor-
man la programación, tendrás la oportunidad de conseguir tu título 
acreditativo. Tu formación, ahora, también tiene reconocimiento.

ACTIVIDAD ESTRELLA: WORKING APP DAY
Tu móvil y tablet también pueden ser tu mejor herramienta emprende-
dora.  En el Working App Day conocerás las aplicaciones más útiles del 
mercado, aquellas que te ayudarán a contactar con quien más te 
interese, gestionar tus cuentas, facturas, tiempo y clientes. Todo en 
una única jornada y de mano de los mejores ejemplos.

CENTRO DE EMPRENDEDORES
DE LA AGENCIA LOCAL DE ALICANTE

Todas las actividades se realizarán en:

CE

PF



12 ENERO de 9,3O a 14 h. 
8 MARZO de 9,3O a 14 h. 

1.1: DA FORMA A TU IDEA. 
Imparte: Agencia Local.
1.2: ESTUDIOS DE MERCADO. 
ANÁLISIS DE COMPETIDORES. 
CASO PRÁCTICO. Imparte: QBS.

SESIÓN 1

13 ENERO de 9,3O a 14 h. 
9 MARZO de 9,3O a 14 h. 

2.1: TÉCNICAS DE MÁRKETING Y 
COMUNICACIÓN TRADICIONAL 
LOW COST. Imparte: Level Up.
2.2: MÁRKETING ONLINE. Imparte: 
Hervé Destribats.

SESIÓN 2

14 ENERO de 9,3O a 14 h. 
1O MARZO de 9,3O a 14 h. 

3.1: GESTIÓN DE RRHH. 
Imparte: Grupo Volmae.
3.2: CONTRATACIÓN LABORAL.
Imparte: Hob Asesores.

SESIÓN 3

15 ENERO de 9,3O a 14 h. 
11 MARZO de 9,3O a 14 h. 

4.1: EL PLAN FINANCIERO DE LA 
EMPRESA. Imparte: Jovempa.
4.2: SEGUIMIENTO DE LA EMPRE-
SA A TRAVÉS DE MI PROPIO 
CUADRO DE MANDO. Imparte: 
Aquami Consultores.

SESIÓN 4

19 ENERO de 9,3O a 14 h. 
15 MARZO de 9,3O a 14 h. 

5.1: ¿CÓMO CALCULAR LA FINAN-
CIACIÓN NECESARIA PARA MI 
NEGOCIO? Imparte: REDPYMED.
5.2: ALTERNATIVAS PARA CAPI-
TALIZAR MI NEGOCIO. Imparte: 
Jovempa.

SESIÓN 5

2O ENERO de 9,3O a 14 h. 
16 MARZO de 9,3O a 14 h. 

6.1: FORMAS JURÍDICAS POSI-
BLES PARA MI EMPRESA. Impar-
te: Fuertes Seller y Asociados.
6.2: ¡QUIERO ABRIR YA! PROPIE-
DAD INTELECTUAL. Imparte: Des-
pacho López Giménez Torres.

SESIÓN 6

21 ENERO de 9,3O a 14 h. 
17 MARZO de 9,3O a 14 h. 

7.1: PREVENCIÓN DE RIESGOS LA-
BORALES. MUTUAS LABORALES. 
Imparte: ASEPEYO.
7.2: LA RESPONSABILIDAD 
SOCIAL CORPORATIVA. 

SESIÓN 7

22 ENERO de 9,3O a 14 h. 
18 MARZO de 9,3O a 14 h. 

8.1: PROTECCIÓN DE DATOS.
Imparte: FORLOPD.
8.2: EXPERIENCIAS EMPRESA-
RIALES.

SESIÓN 8

ITINERARIO 1: 
EMPRENDIMIENTO

27 ENERO de 9,3O a 13,3O h. 7 MARZO DE 9,3O A 13,3O h. 3O MARZO de 16 a 2O h. 26 ABRIL de 9,3O a 13,3O h. 17 FEBRERO de 9,3O a 13,3O h. 

SÉ UN EMPRENDEDOR SOCIAL-
MENTE RESPONSABLE. Imparte: 
Rafael Montaner y Joaquín 
Palací. Crea 360.

TODO LO QUE DEBES SABER DE 
CONTABILIDAD PARA EMPRENDER. 
Imparte: Mª del Carmen Verdú. 
Colegio Oficial de Economistas.

EL ABC DE LAS EMPRESAS COO-
PERATIVAS. Imparte: Jesús 
Esteve Más - Fevecta.

EL MOMENTO DE ABRIR TU NEGO-
CIO: ENFOQUE SENCILLO PRÁCTI-
CO  PARA ELEGIR MI ESPACIO DE 
TRABAJO. Imparten: Mariano 
Samper y Francisco Martínez.

FISCALIDAD PRÁCTICA PARA EM-
PRENDEDORES 2O16. PRINCIPA-
LES IMPUESTOS Y OBLIGACIONES. 
Imparte: Félix Mediavilla. 
Kalkulator.es.

ITINERARIO 2: 
GESTIÓN

3 FEBRERO de 9,3O a 13,3O h. 2 MARZO de 9,3O a 13,3O h. 24 FEBRERO de 16 a 2O h. 

FINANZAS PARA NO FINANCIEROS. 
Imparte: Antonio García Guerrero. 
AGIFE España.

FINTECH: TECNOLOGÍA Y SERVI-
CIOS FINANCIEROS ALTERNATIVOS. 
Imparten: Guillermo González-
Fleitas - Circulantis y Fernando 
Ibáñez - Ética Patrimonios EAFI.

FORMACIÓN PARA SER UN 
BUSINESS ANGELS. 
Imparte: Pedro Bisbal.

RONDA DE FINANCIACIÓN 
BUSINESS ANGELS

NEGOCIACIÓN BANCARIA: CON-
SEJOS PARA QUE EL BANCO TE 
CONCEDA UN CRÉDITO (O PRÉS-
TAMO). Imparte: Jaume Albors. 
TEP Finanzas.

ITINERARIO 3: 
FINANCIACIÓN

1O FEBRERO de 9,3O a 13,3O h. 23 MARZO de 9,3O a 13,3O h. 5 ABRIL de 16 a 2O h. 28 ABRIL de 16 a 2O h. 26 FEBRERO de 9,3O a 13,3O h.  

TODO LO QUE TIENES QUE MEDIR 
PARA QUE TU NEGOCIO FUNCIONE. 
Imparte: Pablo Carcelén. Level 
Up.

¿DE QUÉ SE QUEJAN TUS CLIEN-
TES? UTILIZA LA QUEJA PARA ME-
JORAR LA RELACIÓN CON ELLOS. 
Imparte: José Antonio Torregrosa. 
Fee Consulta.

¿QUÉ SABES DE TU CLIENTE? 
CONÓCELO Y FIDELÍZALO CON 
CRM. Imparte: Francisco Bernal. 
SISTEL.

DIRECTOR COMERCIAL, UN 
EMPLEO DE FUTURO-ACCIONES Y 
FUNCIONES. Imparte: Francisco 
J. Ruíz. laventaperfecta.com

TALLER DE TÉCNICAS DE NEGO-
CIACIÓN CON PROVEEDORES. 
Imparte: Norma Jiménez. Desa-
rrollo de competencias.

ITINERARIO 4: 
VENTAS

26 y 28 ENERO de 1O a 14 h. 
MÓDULO 1: HABILIDADES PROFE-
SIONALES: GESTIONANDO EL 
PROYECTO. Imparte: Miguel 
Ángel Catalán.

2 y 4 FEBRERO de 1O a 14 h. 
MÓDULO 2: DECISIONES INTELI-
GENTES: EL PLAN DE ACCIÓN EN 
LA EMPRESA TURÍSTICA. Impar-
te: Miguel Ángel Catalán.

9 FEBRERO MÓD. PRÁCTICAS

11 y 16 FEBRERO de 1O a 14 h. 
MÓDULO 3: TALLER DESIGN 
THINKING, TRABAJANDO LA 
IDEA. Imparte: Juan Sobejano.

18 FEBRERO MÓD. PRÁCTICAS

23 y 25 FEBRERO de 1O a 14 h. 
MÓDULO 4: LEAN VALIDATION: 
COMPROBACIÓN DEL PROYECTO 
EN EL MERCADO. Imparte: César 
Mariel.

1 MARZO MÓD. PRÁCTICAS
3 MARZO TALLER

8 y 1O MARZO de 1O a 14 h. 
MÓDULO 5: TALLER CANVAS: 
CONSTRUIR EL MODELO DE NE-
GOCIO. Imparte: Juan Sobejano.

15 MARZO MÓD. PRÁCTICAS
17 MARZO TALLER

21 y 22 MARZO de 1O a 14 h. 
MÓDULO 6: MARKETING. 
Imparte: Elena Benito Ruíz.

31 MARZO MÓD. PRÁCTICAS
5 ABRIL TALLER

12 y 14 ABRIL de 1O a 14 h. 
MÓDULO 7: PITCH, PRESENTA-
CIÓN DE PROYECTOS. Imparten: 
César Mariel, Pepe Romera, 
Javier Peris.

19 ABRIL de 1O a 14 h. 
SESIÓN FINALINVAT·TUR:

PROGRAMA DE CREACIÓN E 
IMPULSO DE EMPRESAS TURÍSTICAS

WORKING APP DAY. 3 MARZO de 9,3O a 14,OO h.
Durante este evento podrás conocer las mejores aplicaciones profesiona-
les para la gestión de emails, monitorización del negocio, administración 
de gastos, gestión de clientes, ventas, etc. 
Este evento se celebrará en el auditorio de Puerta Ferrisa en la C/Jorge 
Juan 21, 03002 de Alicante. 

ACTIVIDAD
ESTRELLA:

19 FEBRERO de 9,3O a 13,3O h. 

THE ONLY WAY IS UP!!!! SUBE 
EL NIVEL DE INGLÉS EN TU NE-
GOCIO. Imparte: Gareth Jen-
kins. Talentear.com.

29 MARZO de 9,3O a 13,3O h. 

TALLER: CÓMO OBTENER INFORMA-
CIÓN INTERNACIONAL Y APOYOS PÚ-
BLICOS PARA EXPORTAR PRODUCTOS 
Y SERVICIOS. Imparte: José Vera. 
Sector de promoción ICEX.

INTERNACIONAL

1O MARZO de 18 a 21 h. 
PAGO JUSTO (Reino Unido, 2010). En el año 1968, las trabajadores de la 
fábrica Ford en Dagenham, Inglaterra, se pusieron en huelga por la dis-
criminación respecto al salario que percibían en comparación con los 
hombres. Modera: Mar Esquembre - UA.
Este evento se celebrará en el auditorio de Puerta Ferrisa en la 
C/ Jorge Juan 21, 03002 de Alicante.

13 ABRIL de 16 a 19 h. 2O ABRIL de 17.3O a 19.3O h.

CINEFÓRUM

To
da

s 
la

s 
ac

tiv
id

ad
es

 s
e 

re
al

iz
ar

án
 e

n 
el

 C
en

tr
o 

de
 E

m
pr

en
de

do
re

s 
C/

de
l C

id
, 1

3


